
WE WANT YOU!

HEAD OF B2B2C (M/W)

DEINE AUFGABEN: 
▶  Du bist verantwortlich Produkte von Herstellern, Großhändlern sowie weiteren Firmen
 auf Marktplätzen zu inserieren und den nachhaltigen B2C Service im Fulfillment- 
 Management zu betreuen.

▶  Abstimmung der Kampagnen auf ebay, Amazon sowie im Webshop B2B/B2C

▶  Angebots- und Auftragserstellung sowie Rechnungsmanagement B2B/B2C

▶  Aktive Pflege und Reporting der Sales-Pipeline im unternehmensinternen CRM System

▶  Durchführung des gesamten Vertriebsprozesses 

▶  Du bist verantwortlich für die Akquise und den Aufbau unserer Partner

▶ Du betreust und entwickelst unsere Partner strategisch weiter 

▶ Du bist verantwortlich für die Erstellung und Bearbeitung von Anzeigen, 
 Verträge sowie Kalkulationen nach Unternehmensvorgabe.

▶ Du führst eigenständig ein eigenes Team, optimierst Prozesse und führst selbständig  
 Verhandlungen mit den Partnern.

▶ Du analysierst und verantwortest laufende Geschäfte und teilst Ergebnisse im Team.

▶  Du bist verantwortlich für die Durchführung von Preis- und Bestandsanalysen und 
 wickelst Folgegeschäfte ab.

DEIN PROFIL: 
▶ Sehr gute Erfahrungen im Vertrieb

▶ Verhandlungsgeschick mit Geschäftspartnern auf Augenhöhe
 
▶ Sehr gute Kommunikationsfähigkeiten und Belastbarkeit
 
▶ Du kannst Mitarbeiter motivieren und gut einschätzen
 
▶ Gute Kenntnisse in Excel

▶ Gute Englischkenntnisse von Vorteil

UNSER ANGEBOT: 

▶  Vielseitige Aufgaben, ein junges dynamisches motiviertes Team
 
▶  Viel Freiraum zur Mitgestaltung
 
▶ Intensive Einarbeitung und Entwicklungsmöglichkeiten 

▶ Ein attraktiver Arbeitsplatz sowie langfristige Perspektive
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WE WANT YOU!

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung! 

Bitte beachte, dass wir ausschließlich Bewerbungen per E-Mail akzeptieren 
und in unserem Auswahlverfahren berücksichtigen können. 

Bewerbungen bitte an: jobs@myswooop.de

Über mySWOOOP:
 
Als Re-Commerce Unternehmen off eriert mySWOOOP® im Kerngeschäft den An- und Verkauf 
von verschiedensten neuen und gebrauchten Artikeln aus einer Vielzahl von Kategorien. 
Ein Reparaturservice für technische Geräte sowie die Möglichkeit diese gegen Schäden und 
Diebstahl schützen zu lassen, runden das Gesamtangebot strategisch sinnvoll ab. 
Vor dem Hintergrund einer Cross-Channel Vertriebsstrategie werden die Leistungen 
von mySWOOOP® sowohl über die unternehmenseigene Website, www.myswooop.de, 
als auch über parallel geführte Ladengeschäfte, angeboten. Gewerblichen Kunden, die höhere 
Stückzahlen verschiedener Artikel verkaufen lassen möchten, bietet mySWOOOP® einen 
umfangreichen Fulfi llment Service, welcher die Erbringung sämtlicher Leistungen vorsieht, 
die für eine erfolgreiche Vermarktung der Kundenartikel erforderlich sind.

mySWOOOP is a member of the MELCHERS Group.

mySWOOOP GmbH  •  Linzer Straße 2  •  28359 Bremen  •  Tel. +49 (0) 421 65 93 28 20  •  Email: jobs@myswooop.de

HEAD OF B2B2C (M/W)


